
6. D A & ~ ~ M  SkXEIdNDE YEW BOYUTLAR 
Toplumlardaki sosyal degigim da&trm kanal- 

lannlmn yeni bagtan giizden ggirilmesini gerektire- 
cek boyutlara ulagmghr. Rakip mamullerle rekabet 
edebilmek ifin buyuk oranda da&trm kanallanmn 
yaprsmna ve duzenli igleyigine de bagh olduguna 
@re, klasik da&hm metodlan~ giiniimuz kogullan 
do&ultusunda geligtirmek gerekmektedir. Pazarda 
yerlegmig kanallar yanmda, yararlanrlabilecek 
tiim esnek kanallardan dagrhm yoluna gidildigi 
takdirde potansiyel pazarlara daha fabuk ulagma 
imkan~ dogmaktad~r. Ciinku yagam tarzindaki 
degigim tuketiciye alrgverig idn fazla zaman 
b~rakmamakta, bu dumm mamulleri onlann aya- 
&na giitiinneyi gerektirmektedir. Halihazrrda pa- 
zarda yerlgmig di&r ma1 ve hizmetlerinin da&hm 
kanallanndan da yararlanrld~gr takdirde zamanr 
lut tiiketicilere daha cabuk ulagmak yan~nda girift- 
legmih srmrlan belli olmayan pazar Lkiliimle&e de 
ula~rlnug olmaktadu. Unutmamak gerekir ki ne ka- 
dar iyi bir dag~trm agr kurulursa kurulsun 
ulagrlmamrg hedef pazarlar mutlaka olacaktu. lgte 
esnek, yard~mcr kanallar bu pazarlara ulagmada 
@letmelerin en onemli araqlanndan biridir. 

bm+n yalmzca bhyiik depahnanl~ magazalara 
da&hm yapan bir if famagrn dag~hclsr bu gibi 
magazalarda zaman kaybetmekten kacaqnan tiiketici 
kitlesini aya&na getiremez. Ancak ozel b a l m  ifin 
tiiketicinin mutlaka zaman bulaca&n~ bilen pazar- 
lama yoneticisi " parfumeri " ve " Drugstore " gibi 
ku@k dukkanlara da&hm yapan kanallardan da 
yararlanarak pazardaki bagans~nr arhrabilir. 

Tiirk ihracatqrlar~n~n AT'nrn d a g ~ t ~ m  kanal- 
lannda ne gibi yeni diizenlemeler yapabilecekleri, 
pazardaki ma1 ve hizmetler ifin yapacaklan pazar 
aragtrrmalan sonucu belirlenecektir. Bir lasrm ma- 
muller aynr mamul dizisinde olmasalar bile 
tuketicilerin hayat tarzmdaki degigim bunlar~n 
tiiketimini beraber krlabilmektedir. Geqmig 
yrllarda yalnrzca spor magazalarrnrn selektif 
dagrtrmr yoluyla tuketicilere iletilen spor 
egofmanlan bugiin arhk neredeyse benzin istasyon- 
larrnda bile satlga sunulmaktadrrlar. Degivn 
yagam biqimi pek fok mamulun daha yogun 
da&trmnr gerektirmektedir. lgte bu noktada Turk 
igletmelerinin ka rpna  AT ile ilgili ekonomik ant- 
l a m l a r  flkmakta ve o pazarda yogunlagmap en- 
gelleyici birtakrm k~s~tlamalarla karg~la- 
g~lmaktadu. Bu d w m u  engellemenin en etkili yol- 
larmdan biri gelecekteki pazar potansiyelini 

diigunerek AT uyesi iilkelerin iireticileriyle or- 
takl~klar kurmaktlr. Konuya pazarlama imkanlan 
agsrndan yaklaglldr&nda Turk igletmelerinin cpk 
genig imkanlara kavugacaklan goriiliir. Al~nan son 
AET kararlarr uyannca, bir AT ulkesinin yerel 
iireticisinin, uye ulkelerden bin tarahndan belirle- 
nen standartlar feqevesinde Gretmekte oldugu ma1 
ve hizmetler, hiqbir on kogul aranmaksrzln tiim iiye 
ulkelerde pazarlama gansrna sahip olmaktadrr. AT 
ulkelerinin tam entegrasyona do@ gittigi son 
yllarda alrnan tum ekonomik kararlar iilkelerden 
ziyade igletmeleri rekabete sokacak karakteristik- 
ler tag~maktadr. &ne@n devlet ihalelerinde yerel 
ureticileri komma egilimi giderek azalmakta, uye 
iilke ureticilerinin tumune verimli ve kaliteli ig 
karg~l~gmda egit kazanma gana tanmmaktada. 
Turkiye'nin tekstil potansiyeli dikkate alrnacak 
olursa, kurulacak ortaklrklar yoluyla bu tiir ihale- 
lerde buyuk bagar~lar kazanrlabilecegi 
soylenebilir. 

Uluslararasr ihracatta bagar~ gansr bugiin 
yanrnda gelecegi de tahmin edebilmekten mer. 
Degisen hayat tarzrna bag11 olarak tuketicilerin 
davramg bifimi, ma1 ve hizmetlere kaqr beklenti- 
leri de@gime ugramaktadrr. Somnlara klasik me- 
todlarla qoziim bulmak yerine, degigimin nedenleri- 
ni aragtrrarak yeni bakrg aqrlarr geligtirmek 
rekabetten avantajlr q~kmaya yardrmc~ olacaktrr. 
Pazarlama faaliyetleri bir vakum iferisinde 
olqmamaktad~r. Ma1 ve hizmetlere yonelen talebin 
gqirmekte oldu& yaprsal degigim, pazarlama sis- 
teminin tum unsurlann~ yakrndan etkilemektedir. 
Unutmamak gerekir ki, pazarlama tuketici icin 
vard~r ve tiiketici de pazann tek hakimidir. 
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Yeni ring iplik makinalarr inantlmaz performans- 
lart ile iplik fabrikast ytineticilerini hayrete 
d i l i l r m $ t r .  Bizim tebli&miz yeni makinalann 
kop~alartnrn &$mast, iplik gerginligi gibi birka~ 
fiziksel parametreyi analiz ederek arttk nicin 
inantlmaz derecede yilksek perfonanstn milmkiin 
oldufunu qtklamaktadtr. Biz bu sonuca gefmi$e ait 
isletme performanstnt gtisteren verileri dikkatle in- 
celiyerek ulqtzk. 
POSSlBLE SPEEDS OF R m G  SPINNING FRAMES 
The latest ring spinning frames astonish the spinning 
mill managers by their apparently incredible perfor- 
mance. Our paper analyses a number of physical 
parameters of the new frames such as traveller work 
and yarn tension and explains why today's incredi- 
bly high performance is not impossible after all. We 
am'ved to this conclusion by carefully studying our 
records showing spinning mill performance data of 

the LG Kt' S 
Greenville SCde (USA) diizenlenen ATME 89 teks- 

til makinalan fuannda sergilenen yeni iplik makin- 
alann~n hrzlanna erigilemez giizu ile bak~lryordu. 
Bu nedenle iplikdlerin gagk~nhklan fok fazla 
olmugtur. Onlarrn hepsi fevkalade bir geyin 
baganlaca@m diigiiniiyorlardr, a n d  ban iplik ma- 
kinasr iireticilerinin yeni bir bilezik tipinin kul- 
lanrrmna dair ard arda gelen yamh ve s6zlii iddia- 
lan iizerine gaglanl~klan daha da artnugtrr. 

Bu makalenin amacr, yeni iplik makinalan ifin 
onemli olan birkaq fiziksel parametre~n anlagl- 
masma katk~da bulunmak ve boyut aqs~ndan yeni 
iplik makinalarrnm egilimlerinin tahmin edilme 
olana& piirmektir. 

Daha agk deyigle bileziklerin ve kopfalarln ne 
yaphklan, balonun geligtirdigi gerilim ve geleceDn 
iplik makinalarr hakkrnda bilgi verecegiz. Bu ne- 
denle gelecegin iplik makinalan iqin tamamiyle 
yeni tip bileziklerin gerfekten liizumlu olup ol- 

Dr. Carlo Alberto PROSINO'nun ITB Yarn Forming 3/8Yda 
yaylnlanan " Possible Speeds of Ring Spinning Frames " bqhkh 
yaumdan prilmigtir. 

I~~~~LVEMAK&.IAYIISSAWII)ARAIIK~ 

madr&m anlryabilecegiz. Aynr zamanda, hangi ger- 
ginlik degerlerinin olFtuyuldugunu kanrtlamaya 
qahgacag~z. Daha sonra iplik kopug say~lannt 
miimkun oldugunca diigiik diizeyde tutabilmek idn 
iplik gerginli@nin ve uniformitwin ne denli yiiksek 
olmas~ gerektigini gorecei 
z B ~ L E Z ~ K L E ~  vE K o & u m m  cALrsmsI  
2.1. Kopfa Agu l ibm Etkisi 

Biitiin dunyada hala qok sapla iplikd bir igin 28 
m/saniyelden (5500 feet/dak) daha duguk linear 
(fevresel) kopfa h~zr olugturacag~ bir hrzda iplik 
makinaamn kolayca fahgtmlabilece@ne inanmak- 
tadrr. Onlar aynr zamanda kopfamn 35 m/saniyenin 
(6900 feet/dak.) iizerindeki h~zlara pkmas~nrn fok 
giiq o l d u e a  da inamglardlr. 

Eger fegitli iplik i~letmelerinin 70'li pllara ait 
performanslanna goz atacak olursak (Tablo 1) 
kopqanrn belli bir fevresel hrzr agamayacagI 
kantsrnln nasd yerlegtigini kolaylrkla anlayabili- - 
riz. 

Bu performans de&rleri, italya'daki Borsgasesia 
Bilezikleri veri bankasrndan alrnm~g olup, tiim 
dunyadaki iplik igletmelerine ait yaklagrk 3000 
omekten derl-gtk. 

Bu tabloda belirtilen performans degerleri, 
giiniimiizde de hala oldukp w r l i  olup sadece 
biiyiik bir iizen ve tum detaylarla ilgilenmek sure- 
tiyle elde edilebilir. Bir onceki tablodan iki kartez- 
yen eksenine @re ij: devrinin ve kopqa tarafmdan 
geligtirilen m/saniyenin (Sekil 1) elde edilmesi, 
ola anlamaya yard~mn olmaz. 

$leki, 
35 m/saniyenin (6900 feet/dakika) yani "qok giiC 

gartlaf' - iistiin de ve 28 m/saniyenin (5500 feet/da- 
kika) - yani " rahat ulagrlabilir gartlar" alhnda hif 
bir noktanrn bulunmad~gr bir dagrltm ortaya caqk- 

Tablo 1. fpUk Iglehnelerhin 70% ylUara ait tipik perfonnans 

Bilezik Gap1 
mm. 

48 
48 
48 
48 
50 
50 
51 
51 
54 
54 
57 
57 

Devir 

13150 
12850 
122W 
116W 
12750 
12100 
12600 
12250 
11750 
10800 
10650 
9900 

K o ~ a  
IS0 

50 
56 
71 
90 
50 
63 
50 
56 
56 
80 
71 
100 

mlsaniye 

33.1 
32.3 
30.6 
29.1 
33.4 
31.7 
33.8 
32.7 
33.2 
30.6 
31.8 
29.5 


