6. DAGITIM SISTEMINDE YENI BOYUTLAR

Toplumlardaki sosyal degisim dagitim kanal-
larinmin yeni bagtan gozden gegirilmesini gerektire-
cek boyutlara ulagmugtir. Rakip mamullerle rekabet
edebilmek icin biiyiik oranda dagitim kanallarinin
yapisina ve diizenli igleyisine de bagh olduguna
gore, klasik dagitim metodlanmn giintimiiz kogullart
dogrultusunda geligtirmek gerekmektedir. Pazarda
yerlesmis kanallar yaminda, yararlanilabilecek
tim esnek kanallardan dagitm yoluna gidildigi
takdirde potansiyel pazarlara daha cabuk ulagma
imkan1 dogmaktadir. Ciinkii yagam tarzindaki
degigim tiiketiciye ahigverig icin fazla zaman
birakmarmakta, bu durum mamulleri onlarin aya-
gna gotiirmeyi gerektirmektedir. Halihazirda pa-
zarda yerlegmig diger mal ve hizmetlerinin dagihm
kanallarindan da yararlamldigs takdirde zamam
kat tiiketicilere daha ¢abuk ulagmak yaninda girift-
lesmis, sinirlan belli olmayan pazar boliimlerine de
ulagilmug olmaktadir. Unutmamak gerekir ki ne ka-
dar iyi bir dagiim ag kurulursa kurulsun
ulagilmamig hedef pazarlar mutlaka olacaktir. Igte
esnek, yardima kanallar bu pazarlara ulagmada
igletmelerin en dnemli araglarindan biridir.

. | Ornegin yalmzca biiyiik depatmanhi magazalara
dagtm yapan bir i¢ camasin dagiticisi bu gibi
| magazalarda zaman kaybetmekten kaginan tiiketici
kitlesini ayagna getiremez. Ancak &zel bakim igin
tiiketicinin mutlaka zaman bulacagim bilen pazar-
lama ybneticisi " parflimeri " ve " Drugstore " gibi
kiiciik diikkanlara dagitim yapan kanallardan da
yararlanarak pazardaki bagansini artirabilir.

Tiirk ihracatgilarinin AT'min dagiim kanal-
larinda ne gibi yeni diizenlemeler yapabilecekleri,
pazardaki mal ve hizmetler igin yapacaklan pazar
aragirmalan sonucu belirlenecektir. Bir kisim ma-
muller aymt mamul dizisinde olmasalar bile
tiiketicilerin hayat tarzindaki degisim bunlarin
tliketimini beraber kilabilmektedir. Gegmisg
yillarda yalmzca spor magazalarinin selektif
dagitimi yoluyla tiiketicilere iletilen spor
egofmanlan bugiin artik neredeyse benzin istasyon-

|| larinda bile satiga sunuimaktadirlar. Degigen

yagam bigimi pek ¢ok mamuliin daha yogun
dagntimim gerektirmektedir. Igte bu noktada Tiirk
igletmelerinin kargisina AT ile ilgili ekonomik ant-
lagmalar ¢ikmakta ve o pazarda yogunlagmay: en-
gelleyici birtakim kisitlamalarla kargila-
silmaktadir. Bu durumu engellemenin en etkili yol-
larindan biri gelecekteki pazar potansiyelini

diligtinerek AT iiyesi iilkelerin iireticileriyle or-
takliklar kurmaktir. Konuya pazarlama imkanlar:
agsindan yaklagildiginda Tiirk igletmelerinin ¢ok
genig imkanlara kavugacaklan goriiliir. Alinan son
AET kararlar1 uyarinca, bir AT iilkesinin yerel
iireticisinin, iiye iilkelerden biri tarafindan belirle-
nen standartlar ¢ergevesinde iiretmekte oldugu mal
ve hizmetler, hicbir n kosul aranmaksizin tiim iiye
iilkelerde pazarlama gansina sahip olmaktadir. AT
iilkelerinin tam entegrasyona dogru gittigi son
yillarda alinan tiim ekonomik kararlar iilkelerden
ziyade igletmeleri rekabete sokacak karakteristik-
ler tagimaktadir. Ornegin devlet ihalelerinde yerel
iireticileri koruma egilimi giderek azalmakta, liye
iilke iireticilerinin tiimiine verimli ve kaliteli ig
kargibfinda egit kazanma gsans1 taninmaktadir.
Tiirkiye'nin tekstil potansiyeli dikkate alinacak
olursa, kurulacak ortakliklar yoluyla bu tiir ihale-
lerde Dbiiyiikk bagarilar kazanmilabilecegi
sOylenebilir.

7. SONUC

Uluslararasi ihracatta bagari gansi bugiin
yaninda gelecegi de tahmin edebilmekten geger.
Degisen hayat tarzina bagh olarak tiiketicilerin
davramg bicimi, mal ve hizmetlere karg: beklenti-
leri degigsime ugramaktadir. Sorunlara klasik me-
todlarla ¢bziim bulmak yerine, degigimin nedenleri-
ni aragtirarak yeni bakig agilart geligtirmek
rekabetten avantajli gtkmaya yardimer olacakdr.
Pazarlama faaliyetleri bir vakum igerisinde
olugmamaktadir. Mal ve hizmetlere ytnelen talebin
gecirmekte oldugu yapisal degisim, pazarlama sis-
teminin tiim unsurlarim yakindan etkilemektedir.
Unutmamak gerekir ki, pazarlama tiiketici igin
vardir ve tiiketici de pazarnn tek hakimidir.
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Ring Iplik
Makinalarinin
Olas1 Hizlan*
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Yeni ring iplik makinalari inamimaz performans-
lar1 ile iplik fabrikast yoneticilerini hayrete
dilgiirmiigtiir. Bizim tebli§imiz yeni makinalarin
kopcalarinin ¢aligmas:, iplik gerginligi gibi birkag
fiziksel - parametreyi analiz ederek artik nigin
inamilmaz derecede yilksek performansin milmkiin
olduunu aciklamaktadir. Biz bu sonuca gecmise ait

igletme performansini gosteren verileri dikkatle in-

celiyerek ulagtik.

POSSIBLE SPEEDS OF RING SPINNING FRAMES

The latest ring spinning frames astonish the spinning
mill managers by their apparently incredible perfor-
mance. Our paper analyses a number of physical

parameters of the new frames such as traveller work
and yarn tension and explains why today’s incredi-
bly high performance is not impossible after all. We
arrived to this conclusion by carefully studying our
records showing spinning mill performance data of
the past.

LG

Greenville SC'de (USA) diizenlenen ATME 89 teks-
til makinalarn fuarinda sergilenen yeni iplik makin-
alarimin hizlarma erigilemez gozi ile bakiliyordu.
Bu nedenle iplikgilerin sagkinhklann cok fazla
olmugtur. Onlarin hepsi fevkalade bir seyin
basanlacagin diigiiniiyorlardi, ancak baz1 iplik ma-
kinas1 iireticilerinin yeni bir bilezik tipinin kul-
lanimina dair ard arda gelen yazili ve sbzlii iddia-
lan iizerine gagkinhiklar1 daha da artmugtir.

Bu makalenin amaci, yeni iplik makinalan igin
onemli olan birkag fiziksel parametrenin anlagil-
masina katkida bulunmak ve boyut agisindan yeni
iplik makinalarinin egilimlerinin tahmin edilme
olanag gtrmektir.

Daha agik deyigle bileziklerin ve kopgalarin ne
yaptiklari, balonun gelistirdigi gerilim ve gelecegin
iplik makinalar1 hakkinda bilgi verecegiz. Bu ne-
denle gelecegin iplik makinalan igin tamamiyle
yeni tip bileziklerin gercekten lizumlu olup ol-

* Dr. Carlo Alberto PROSINO'nun ITB Yarn Forming 3/89'da
yaymlanan " Possible Speeds of Ring Spinning Frames " baghkh
yazisindan gevrilmigtir.
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madigini anliyabilecegiz. Aym zamanda, hangi ger-
ginlik degerlerinin olygturuldugunu kanitlamaya
cahgacagiz. Daha sonra iplik kopug sayilarin
miimkiin oldugunca diigiik diizeyde tutabilmek icin
iplik gerginliginin ve iiniformitenin ne denli yiiksek
olmas: gerektigini gbrecegiz.

2. BILEZIKLERIN VE KOPCALARIN CALISMASI
2.1. Kopg¢a Agirhgimin Etkisi

Biitlin diinyada hala ¢ok sayida iplikgi bir igin 28
m/saniye'den (5500 feet/dak) daha diigiik linear
(cevresel) kopca hizi olusturacag bir hizda iplik
makinasimin kolayca galigtirilabilecegine inanmak-
tadir. Onlar aym zamanda kopganin 35 m/saniyenin
(6900 feet/dak.) iizerindeki hizlara gitkmasimin ¢ok
glic olduguna da inanmglardur.

Eger cegitli iplik igletmelerinin 70'li yillara ait

performanslarina gbz atacak olursak (Tablo 1)
kopganin belli bir cevresel hizi asamayacag
kanisinin nasil yerlestiini kolayhkla anlayabili-
riz.
Bu performans degerleri, Italya’daki Borsgasesia
Bilezikleri veri bankasindan alinmmg olup, tiim
diinyadaki iplik igletmelerine ait yaklagik 3000
omekten derlenmistir.

Bu tabloda belirtilen performans degerleri,
gliniimiizde de hala oldukga gecerli olup sadece
biiyiik bir 6zen ve tiim detaylarla ilgilenmek sure-
tiyle elde edilebilir. Bir dnceki tablodan iki kartez-
yen eksenine gore i devrinin ve kopga tarafindan
geligtirilen m/saniyenin ($ekil 1) elde edilmesi,
olay1 anlamaya yardimci olmaz.

yleki,

35 m/saniyenin (6900 feet/dakika) yani "¢ok gii¢
gartlar" - iistiin de ve 28 m/saniyenin (5500 feet/da-
kika) - yani " rahat ulagilabilir gartlar” altinda hig
bir noktanin bulunmadif bir dagilim ortaya qik-

Tablo 1. Iplik igletmelerinin 70'l yillara ait tipik performans
degerleri

Bilezik Gapt Devir | Kopga | m/saniya | Ne
mm. 1SO
48 : 13150 | 50 33.1 36
48 12850 56 32.3 30
48 12200 n 30.6 24
48 11600 90 29.1 20
50 12750 50 334 30
50 12100 63 3.7 24
51 12600 50 33.6 33
51 12250 56 32.7 30
54 11750 56 33.2 28
54 10800 80 30.6 20
. 57 10650 4l 31.8 20
57 9900 100 29.5 16




